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Business Gemiise Food
Was Leonardi Start-up setzt auf Ole und Fette
anders macht krumme Dinger im Fokus
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Lebensmittelverschwen-
dung beginnt schon auf
dem Acker. Das Startup
Querfeld beliefert Caterer
mit Gemise, das der
Biobauer untergepfliigt
hatte - weil es nicht der

Norm entspricht.

E s gibt sie noch, die Widerspensti-
gen, die sich den Gesetzen der
Zucht nicht unterordnen, sondern
wild wachsen, wie sie wollen: tiber-
grof8e Kartoffeln, winzige Zwiebeln,
zweibeinige Karotten, krumme Gur-
ken. Diesen eigensinnigen Geschép-
fen droht in unserer Gesellschaft die
Vernichtung. Weil sie in der Trans-
portkiste in ihrer ganzen Sperrigkeit
zu viel Platz einnehmen, weil das
Schilmesser der Maschine sie mit ih-

»fo‘g\o:te Evdbarchen

Querfeld

e o e Velflt

Krumme Dinger

rem Minderwuchs nicht richtig zu
fassen bekommt, und weil sie, ja, sagen
wir, wie es ist: weil sie hisslich sind.

Nicht in den Augen von Frederic
Goldkorn. ,Ich méchte, dass das Ge-
miise als gleichwertig mit dem Norm-
gemiise erachtet wird.“ Der Grinder
von Querfeld, dem Start-up mit Sitz
in Miinchen und Berlin, hat ein festes
Ziel vor Augen: Er will die krummen
Dinger gesellschaftsfihig machen.
Die viel beachtete Film-Dokumenta-
tion ,, Taste the Waste von Valentin
Thurn war es, die Goldkorn und seine
Mitstreiter aufgeriittele hatte. Sie
wollten etwas gegen die Lebensmittel-
verschwendung tun und das Problem
an der Wurzel packen: auf dem Acker
- nicht linger die Ernteiiberreste un-
terpfliigen, sondern auf den Teller
bringen. In Biobauern konnten die

Fotos: Kreativagentur Lauthals

hoch motivierten Junggriinder erste
Verbiindete fir ihr chrgeiziges Vor-
haben finden. Sie sind froh, dass sie
mit Querfeld einen Abnehmer fiir
ihre Produkte haben, die nicht dem
geforderten Standard entsprechen
und auf diese Weise dennoch Geld in

Ein spanischer Erzeuger liefert auch

im Winter Feingemiise.

die Kasse spiilen. Ganz zu schweigen
von dem guten Gefiihl, dass rund 30
Prozentder Ernte, so ergab cine Befra-
gungvon Querbeet bei seinen Biobau-
ern, nicht mehr im Miill landen miis-
sen. Mittlerweile bezieht Querbeet
von 32 Erzeugerbetricben und fiinf
Exporteuren Gemiise. Ein spanischer
Betrieb liefert auch im Winter Feinge-
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Sandra Benke Geschaftsfiihrerin,
VC Vollwertkost, Miinchen

Munich Re, Miinchen

miise. Seit Anfang 2015 arbeiten
Goldkorn und sein Team daran, das
Netzwerk sowohl an Zulieferern als
auch an Kunden aufzubauen, um
ganzjihrig liefern zu konnen.

Caterer sind fir Querfeld die idealen
Abnehmer, denn sie schitzen die in-
neren Werte des Biogemiises mehr
alsdieblofSe Optik. Unterihnenzahle
zuden treuen Verbiindeten derersten
Stunde Sandra Benke. Sie ist Ge-
schiftsfithrerin des Miinchner Cate-

Mathias Sarcander, Kiichendirektor,

Michael Krug, Einkdufer, Mitglied

/

Lenkungsgremium Nachhaltigkeit, Aramark,

Neu-Isenburg

ring-Unternechmens VC Vollwert-
kost. Ahnlich wie Goldkorn wollte sie
nicht linger der Lebensmittelver-
schwendung untitig gegeniiberste-
hen. Thr Unternehmen setzt auf Na-
tirlichkeit und Nachhaltigkeit, sagt
sie. ,Wir haben einen Partner ge-
sucht, der diese Werte mit uns teilt®,
erklirt sie, wie sie im Internet auf
Querbeet stiefl. Die Idee, Gemiise di-
rekt vom Feld vor der Miilltonne zu
retten, iberzeugte die Unternch-

menslenkerin. VC Vollwertkost ist
cin Betrieb mit drei Dependancen in
Miinchen und kocht fiir Kitas, Schu-
len und das Bundespatentgericht zu-
sammen rund 4.000 Essen tiglich.
Gerade die privaten Kitas legen viel
Wert auf gesunde Ernihrung, ,,Wir
bezichen jeden Monat drei bis vier
komplette Biorinder und kochen alle
Fondsselbst, nutzen keine Pulverund
Brithwiirfel. Da spielt es keine Rolle,
ob die Zwiebel klein oder grofl ist, fiir

Das Prinzip Querfeld
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den Fonds werden sie nicht geschalt®,
sagt sie. ,,Ubergréf?en sind natiirlich
vom Handling her besser, raumt sie
ein, wenn doch geschilt wird, ,,dann
sind die Minizwiebeln vom Kiichen-
personal nicht so gern gesechen.“ Na-
turgemifl wechseln Gemiiseangebot
und Mengen je nach Erntelage beiden
Erzeugerbetrieben. Deshalb kann
Querfeld nur eine Erginzung zu be-
stehenden Lieferanten sein. Wo-
chentlich schickt Querfeld eine Mail
mitdem Angebot. ,Zwiebeln und Ka-
rotten sind immer dabei, und davon
benétigen wir viel, sagt Benke.
»Manchmal gibt’s auch nur eine ge-
ringe Menge Lauch zum Beispiel,
dann sag’ich, ,pack’s halt bei', wir ver-
werten das aufjeden Fall.“ Fiir sickein
Problem, wenn ein Uberraschungsge-
miise dabei ist, ,,das kommt dann in
das Tagesgericht®.

Ahnlich begeistert vom krummen
Gemiise ist Mathias Sarcander, Kii-
chendirektor im Hause Munich Re.

An die 1.000 Mittagsgiste des Riick-
versicherers verpflegt er mit seinem
Kiichenteam tiglich. Seit Anfang
2016 bestehtdie Geschiftsbezichung
zudem Start-up. ,Ich war enthusias-
tisch, als Querfeld auf uns zukam®,
sagt  Sarcander.
wollte ich gar nicht, wir kénnen aus

,,Probelieferung

allem etwas machen.“ Als dann die
erste Lieferung eintraf, waren er und
sein Team beeindruckt von der Qua-
litit. ,Der Geschmack — wie aus dem
eigenen Garten®, sagt Sarcander, der
in erster Linie konventionelles Ge-
mise bezieht. Die Bioware, egal wie
hasslich, konnte tiberzeugen. ,,Das i-
Tipfelchen ist natirlich der Preis,
derunter dem der normalen Bioware
liegt®, sagt Sarcander. Dass die Un-
tergroflen mehr Personalaufwand
fiir das Putzen und Schilen bedeu-
ten, stort ihn nicht. ,,Dafiir nutzen
wir Leerlaufzeiten, und die Kartof-
feln verwenden wir auch unge-
schalt.”

Ganz so sorglos sicht Michael Krug
das nicht. Er ist Einkiufer und Mit-
glied im Lenkungsgremium Nachhal-

Querfeld-Griinder
Frederic Goldkorn
will mit seinem
Team auch solche
Gemiise auf die
Teller bringen, die
nicht der Handels-
norm entsprechen.

tigkeit bei Aramark, Neu-Isenburg.
Das Unternehmen hat sich das The-
ma Nachhaltigkeit seit Jahren auf die
Fahnen geschrieben, Food-Waste
wurdeintern schon lange thematisiert
und miindete in cin Waste-Manage-
ment-Konzept, um Verschwendung
zu reduzieren. Krug bezeichnet es als
logischen Schritt, nun auch auf Liefe-
rantenseite nach neuen Wegen Aus-
schau zu halten. Die Idee von Quer-
feld uberzeugte ihn. Aber ganz so
leicht war es nicht, einen neuen Liefe-
ranten zu integrieren. , Wir bezichen
Gemiise bundesweit iiber CF-Gas-
tro®, erklirt er. ,,Fiir Querbeet muss-
ten wir eine alternative Losung fin-
den. Die Abrechnung erfolgt nun
tiber CF-Gastro und die Lieferung
tiber Querfeld direkt.“ Dasliegt daran,
dass Querfelds Pfandkisten nicht mit
denen von CF-Gastro kompatibel
sind und Querfeld kein Partner von
CF-Gastro ist und nicht zum Ver-
bund der 30 regionalen Obst- und
Gemiisehindler zihlt. Doch mit die-
ser Losung konnte Aramark den um-
standlichen Weg der Listung cines

neuen Lieferanten umgehen. Cf-Gas-

tro bekommt fiir den zusitzlichen
Aufwand von Aramark eine Hand-
lingsgebithr. Aus Krugs Perspektive
bleibt auch vom Kostenvorteil der
Woare nicht viel tibrig: ,,Das Querfeld-
Gemiise ist zwar giinstiger als die
Norm-Bioware, aber die meisten
Kunden bevorzugen aus Kostengriin-
den konventionelles Gemiise, und das

liege preislich darunter. Wir miissen
also zuerst unsere Kunden dafiir
begeistern. Das Konzept lasst sich
derzeit nicht auf alle Betriebe ausrol-
len, auch wenn wir das gerne umset-
zenwiirden. Hier ist der Kostenfaktor
entscheidend.“ Doch wo ein Wille ist,
ist auch ein Weg. Frederic Goldkorn
baut auf die zunehmende Sensibili-
sierung der Gesellschaft fiir Food-
Waste — wer kann zu einer herz-
formigen Kartoffel schon einfach
Katja GufSmann

»nein® sagen.
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